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Nom : ____________________________________________ Date : _________________ 
 
  

 

 

Le comité d’élèves de votre centre décide d’organis er une 

« Vente de garage » pour financer l’activité étudia nte de la fin de 

l’année scolaire. 

 

Le directeur de votre centre fera une avance de fon ds au 

comité étudiant de 250,00$, ce qui veut dire qu’il faudra le 

rembourser. 

 

Lors de cette journée, il y aura aussi une épluchet te de  blé 

d’Inde et un comptoir à hotdogs. 

 

Cette activité se fera dans la cour de l’école. Le concierge 

de votre centre disposera à l’extérieur les tables pour installer 

les objets à vendre. 

 

Vous prévoyez une table pour que les scouts puissen t 

vendre des hotdogs sur lesquels vous obtiendrez 20 % de 

commission. 

 

Vous êtes trésorier du comité étudiant et vous devr ez 

produire un bilan financier détaillé à la fin de l’ activité. 

La préparation et l’évaluation des coûts 
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Pour vous aider, faites une recherche et formulez d ans vos 

mots une définition pour les mots suivants : 

 

 

 

Tâche 1 

Savez-vous ce qu’est un bilan financier et comment en fai re un  ? 

• Revenu : 

 

• Dépense : 

 

• Commission : 

 

• Profit :  

 

• Bilan financier : 

 

 
• Poste budgétaire : 
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Pour l’épluchette, vous envisagez d’acheter 32 douz aines 

d’épis de maïs. De plus, deux choix s’offrent à vou s. 

Choix numéro 1  Choix numéro 2  

Chez Location Expert  : 
Location du brûleur, du chaudron 
et de la bonbonne, 45$/jour 
 
Chez Hervé Roy fruits et légumes : 
Le blé d’Inde coûte 4,00$ la 
douzaine ou 24$/le gros sac de 6 
douzaines. 

Chez COOP Métro  : 
Le blé d’Inde coûte 6,00$ la 
douzaine (brûleur, chaudron et 
bonbonne fournis gratuitement) 

 

Où est-il le plus avantageux d’acheter le blé d’Ind e ?  

Explique ton choix à l’aide de calculs détaillés et  d’un court 

texte.  L’usage de la calculatrice est interdit. 
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Tâche 2 

Par curiosité, quel profit pourriez-vous réaliser s i vous vendiez 

la totalité des épis de maïs à 0,75$ et si les scou ts vendaient 10 

douzaines de hot dog à 1,25 $ l’unité?  
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Nom : ___________________________________________ D ate : _________________ 
 
Tâche 1 

Le bilan financier 
 
Lors de cette « vente de garage », la façon de fonc tionner est un 

peu particulière.  Les personnes nous apportent des  objets (en 

consigne) et le comité étudiant se charge de les ve ndre pour 

elles.  Le pourcentage de commission est négocié av ec chacune 

des personnes. 
 

Voici le pourcentage de commission négocié pour cha que 

personne ainsi que le total des ventes de la journé e. 
 

Quelle est la commission sur la vente de chaque per sonne ? 

Nom % de la commission 

négocié 

Ventes de la 

journée 

Commission sur 

la vente 

Josette Archambeault  25 25,45 $  

Louis Bureau 10 50,90 $  

Marc Labrèche 30 62,30 $  

Louise Deschatelets 15 5,50 $   

Marc Bélair 25 32,50 $  

Arthur Labroche 25 45,00 $  

Sandrine Girard 20 38,75 $  

Éric Rouil lard 100 125,50 $  

Martine Roy 75 35,00 $  

Léopold Vincent 30 123,50 $  
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Il est maintenant temps de réaliser le bilan financ ier de la 

journée.   

 

Vous devriez considérer que 73 hot dog se sont vend us à l,25 $ 

chacun et que les 7/8 des épis de maïs ont été vend us à 0,75$ 

l’unité. 

 

Faites votre bilan à l’aide du logiciel Word ou Exc el.   
 


